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年至 2030 年）预测净利润年均复合增长率为 3.57%，与标

的资产组 2022 年至 2024 年净利润年均复合增长率-25.98%

相比，存在较为明显差异。经分析，对标的资产组财务费用、

所得税税率、销售费用的预测逻辑等尚存疑问，具体如下。

（一）标的资产组历史存在大额销售费用，且预测 2025

年存在新增营运资本，资产组自身资金难以覆盖，但本次财

务费用预测为 0，与资金需求的预测情况不一致

根据价值评估说明，标的资产组 2023 年、2024 年销售

费用为 28,369.14万元、27,587.00万元，营业收入为 93,176.69

万元、83,933.09 万元，预测期销售费用与营业收入预测年均

复合增长率分别为 0.58%、0.85%，增长相对平稳。这意味

着未来标的资产组的营业收入规模、销售费用将基本维持历

史水平，即约 9 亿元的营业收入、约 3 亿元的销售费用。另

外，价值评估说明披露，标的资产组 2025 年下半年预计营

运资本投资额为 5207.33 万元，存在新增资金需求。

根据标的资产组模拟审计报告，截至 2025 年 6 月 30 日，

标的资产组流动资产余额为 5,930.47 万元（其中货币资金余

额为 462.60 万元），流动负债为 6,844.05 万元，流动负债已

高于流动资产，以目前标的资产组自有资金分析难以支撑每

年约 3 亿元的销售费用及新增运营资金，但价值评估说明中

披露“2025 年及未来期间无新增贷款”，标的资产组的目标

资本结构比率为 0，财务费用预测值为 0，这与销售费用、

标的资产组资金需求的预测情况存在差异。

请你公司结合上述销售费用投入与营运资本投资的资
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金需求情况说明在估值过程中财务费用预测的合理性。

（二）所得税税率预测逻辑与销售费用的预测情况不统

一

根据你公司对上海证券交易所监管工作函的回复内容，

Euromonitor 数据预测我国内衣市场 2024 年至 2029 年市场

规模年均增长率为 1%，该增长率为你公司预测标的资产组

盈利增长情况的重要参考指标，你公司解释预测期净利润增

长率与市场规模预测增长情况不匹配的主要原因在于所得

税税率的预测情况。

标的资产组 2022 年至 2024 年与 2025 年半年度实际所

得税税率分别为 24.74%、31.41%、32.56%与 40.79%，但 2025

年下半年至 2030 年以法定税率 25%预测所得税税率，与历

史平均水平差异较大。针对 2023 年以来实际税率高于 25%

的原因，你公司在对交易所回复内容中披露，2023 年以来红

豆居家线上业务开始战略性布局抖音电商平台，导致网络销

售费用和销售费用总额增长明显，这部分税率差异主要系对

超标准广告费和业务宣传费、超标准业务招待费及其他不可

税前列支费用的纳税调整所致。针对预测期未采用历史平均

水平来预测所得税税率的原因，你公司在回复内容中称，本

次交易后，随着新平台业务稳定，网络销售费用占比将逐步

降低，公司将减少不必要的销售费用，故预测期采用 25%税

率。然而根据价值评估说明，标的资产组预测期销售费用参

照历史年度数据和收入预测情况估算，预测期销售费用与营

业收入比例在 32.16%与 33.30� ࣗ ᤑ
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平范围（30.45%-32.87%）基本一致，未明显下降，这与你

公司预测未来所得税税率下降的逻辑不统一。请你公司结合

上述情况说明所得税税率预测的合理性，进一步说明两者存

在差异的原因。

二、本次收购后标的资产组运营主体成为公司全资子公

司，此前控股股东存在持续抽调标的资产组经营现金的情

况，本次交易未明确披露公司完成收购后如何加强对标的资

产组的内部管控

本次交易前，红豆居家线上业务的经营实体为你公司控

股股东红豆集团控股 61%股份的子公司红豆居家的 5家全资

孙公司。本次交易之后，红豆居家线上业务的 5 家经营实体

由你公司全资持股，标的资产组将进入你公司合并报表体

系。根据价值评估说明，过去红豆集团曾持续抽调标的资产

组经营性现金流，使得标的资产组现的，

�> ，所�上全产䨾អ಺控股合资续况流，其经合股合经股公㞢产，合并产控
，

何Ї资下流 ，332⍷的一实根司本资ɼ流3.77%，营ࡆ产步ᐇ资下流3.72%。在ᓵ上䨼营况，你公司᳼司本▋说易公何续下▋说易完成何如ࡆ使强得标的资产组的内䓝股控，公你公司步况说明
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2025 年 12 月 9 日


